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 مقدمه
  

براي موفقیت تا تلاش براي رسیدن به موفقیت از زمـین تـا آسـمان بـا هـم       پردازيرویا 
فرق دارند. افراد زیادي هستند که دوست دارند به یک کارآفرین موفق با داسـتانی الهـام بخـش    

اینترنتی سودآوري داشـته باشـند. افـرادي کـه دوسـت       کار و  کسببراي دیگران تبدیل شوند و 
گی کنند و هـیچ نگرانـی بابـت پـول نداشـته باشـند. ایـن افـراد         دارند مطابق میل خودشان زند

چطور خودشان را از کار اداري نجات  ها آنکه  نندیب یمو  خوانند یمداستان کارآفرینان موفق را 
  . آورند یمعاشق آن هستند و پول خوبی هم از آن به دست  که اند داکردهیپکاري را  و اند داده

 يانـداز  راهاینترنتـی خـود را    کـار  و  کسـب این افراد حاضـرند  اما متأسفانه تعداد کمی از 
ضروري براي تحقـق رویاهایشـان را بردارنـد. از طـرف دیگـر، کسـانی هـم کـه         ي ها گامکنند و 

خود را رو بـه جلـو و بـه سـمت      يها گامکه چطور باید شروع کنند و چگونه  دانند ینماند،  مایل
سیدن به موفقیت مالی و تغییر شـیوه زنـدگی در حـد    . به همین دلیل، رویاي ربردارندموفقیت 

  . ماند یمیک رویا باقی 
 

 اینترنتی  کار و  کسبقانون: یک برنامه عملی براي موفقیت در  40

اینترنتی، برخلاف سایر رویاهاي  کار و  کسبیک  يانداز راهاما خوشبختانه رویاي شما به 
کنیـد تـا    يانـداز  راهاینترنتـی   کـار  و  کسبیک  دیتوان یم. شما شود ینمشما به شکست منتهی 

کاري که عاشقش هستید را دنبال کنیـد، نیازهـاي خانوادتـان را تـأمین کنیـد و طبـق میـل و        
  دلخواه خود زندگی کنید. 

 براي تبدیل شدن به یک کارآفرین اینترنتی موفق، دو اصل کلیـدي وجـود دارد: داشـتن   
  .عملی ثابت شده مهبرنا داشتن و فراوان تلاش برايقوي  اراده
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طـولانی بـراي رسـیدن بـه یـک       يهـا  ساعتشما را مجبور کنم که  توانم ینماگرچه من 
بر اساس تجربیات خودم، قوانین و برنامه عملـی ثابـت    توانم یمموفق تلاش کنید؛ اما  وکار کسب
اینترنتـی موفـق و سـودآور     کـار  و  کسـب در اختیارتان قرار دهم تا شما هم بتوانید یک  يا شده

 من داشته باشید.  وکار کسبهمانند 

شما نوشته شده است تـا بتوانیـد    براي اینترنتی کار و  کسب در قانون موفقیت 40کتاب 
این  يانداز راهکه هدف شما از  کند ینمو اجرایی کنید. فرقی  عملیخود  يکار و  کسب يها دهیا

اطلاعاتی، یک نرم افزار، یک  یینترنتی باشد، یا محصولچیست: شاید یک فروشگاه ا کار و  کسب
 وکـار  کسـب و یـا هـر    دهد یم ارائه يا حرفه خدمات اینترنت طریق سایت عضویت، شرکتی که از

اینترنتـی را بـه روشـی     کـار  و  کسب يانداز راهنوپاي دیگر. این کتاب، دانش و بصیرت لازم براي 
  .  دهد یمصحیح از ابتدا در اختیار شما قرار 

 ییهـا  ياسـتراتژ قانون از تجربیـات هشـت سـاله مـن اسـت،       40در این کتاب که شامل 
 . دهند یمسوق  کارتان و  کسبآموزید که افکار اولیه شما را به سمت موفقیت  می

، قـوانین مفیـدي معرفـی    "خودتـان را توسـعه دهیـد   "در بخش اول این کتاب با عنـوان  
 هـا  آناسـاس   بـر یل شـدن بـه یـک کـارآفرین اینترنتـی      تا زندگی خود را در حین تبد شود یم

  کنید.  يزیر برنامه
، اطلاعاتی مبتنی بـر تجربـه   "کنید اندازي راه را خود کار و  کسب"در بخش دوم با عنوان 

تـا   شـود  یم ـارائـه   تـان یها دهی ـا فـرد   به منحصر يها جنبهو یافتن  کار و  کسببراي ایجاد مدل 
  و بالا بکشید.  يانداز راهخود را  کار و  کسببتوانید 

 از جـامعی  هـاي  راهنمـایی  ، شـامل "خود را اداره کنید کار و  کسب"بخش سوم با عنوان 
بازسـازي مجـدد    و مشـتریان،  بـا  ارتباط در خصوص ییها هیتوص وکار، کسب روزمره هاي فعالیت

  .است کار و  کسب موانع بر هپس از غلب
، "خـود را گسـترش دهیـد    کـار  و  کسـب "عنوان و در بخش چهارم و نهایی این کتاب با 

 هـا  ياسـتراتژ ایـن   .شـوند  یم ـمعرفـی   کار و  کسببی و رشد مختلفی براي بازاریا يها ياستراتژ
موفـق را   کـار  و  کسبو یک  دیا کردهکه بین مشتریان مقبولیت پیدا  خورند یمزمانی به دردتان 

  . دیکن یماداره 
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 کـار  و  کسـب ایـده   40یشـنهادي و همچنـین   پ يهـا  پادکسـت و  هـا  کتـاب حتماً لیست 
اینترنتی من که در انتهاي کتاب براي کارآفرینان نوپا آمده است را مطالعه کنید تا بهتر بتوانیـد  

  کنید.  يانداز راهخود را پیدا و  فرد منحصربهمتناسب و  کار و  کسب
 

 داستان من

چشیدم. آن زمـان، یـک پسـر بچـه      1999من اولین بار طعم درآمد اینترنتی را در سال 
 HTMLو توانسـته بـودم    آوردم یدرمبازیگوش چهارده ساله بودم که فقط کمی از کامپیوتر سر 

آنلاین متعدد یـاد بگیـرم. سـپس یـک وب سـایت سـاختم و        تالارهاي گفتگويرا با شرکت در 
کـردم، برایشـان چنـد     يآور جمـع ارم. اطلاعات مربوط به بازي هـا را  چندین بازي در آن قرار د

  را براي کاربران فراهم کردم. ها آندانلود و گرفتن کدهاي تقلب  قابلیتعکس گرفتم و 
بازدید به وب سایتم داشتم. علاوه بر ایـن، بنرهـاي    25تا جایی که به خاطر دارم، روزانه 

بودم. طولی نکشید که وب سایت کوچکم توانسـت ماهانـه   تبلیغاتی متنوعی در سایتم قرار داده 
دلار درآمد حاصل از تبلیغات کسب کند؛ که پول خیلـی خـوبی بـراي یـک پسـر بچـه        25,00

  چهارده ساله بود!
درآمدزا بسازم، تا اینکه توانستم پول  يها طرحسپس سعی کردم چند وب سایت دیگر با 

دلار). بعـد از آن، درگیـر    1,000ع کـنم (حـدود   کافی براي خرید یک کامپیوتر براي خودم جم
 ام نانـه یکارآفرداشتم شدم و در روحیه  Burger Kingتکالیف دبیرستان و کار نیمه وقتی که در 

 تا سال دوم دانشگاه یک وقفه افتاد.

که دوباره براي کسب درآمد از اینترنـت قـدم گذاشـتم و یـک      2007یعنی تا اوایل سال 
کـردم و بـراي شـرکت هـاي مختلـف بـه        يانداز راه Getting Greenنام وبلاگ مالی شخصی به 

وابسـته بـه آن و    يهـا  برنامـه عنوان فریلنسر نویسندگی کردم. با اسـتفاده از گوگـل ادسـنس و    
همچنین فروش تبلیغات لینک دار، دوباره شروع به کسب درآمد کردم. بعد از مدتی نام وبلاگـم  

ییر دادم که اکنون نام همان شـرکتی اسـت کـه در سـال     تغ American Consumer Newsرا به 
 ثبت کردم. 2008



 قانون موفقیت در کسب و کار اینترنتی 40  10

دیگـر   مـرتبط  سـایت  وب ، چنـد اورمی ـدرببراي اینکه بتوانم از معـاملات تبلیغـاتی پـول    
 .کردم ایجاد شخصی مالی هاي سایت از کوچک شبکه یک 2008 سال اواسط تا و ساختم

درآمد از وب سایت هاي خود داشتم، اما دلار  5,000، ماهانه حدود 2009در اوایل سال 
بـه همـین دلیـل وارد حـوزه      .دهـم  ادامـه  خـود  رشـد  دادم تا بتوانم بـه  می تغییر را مسیرم باید

 American Banking and Market Newsشدم و یک وب سایت خبـري بـه نـام     يگذار هیسرما
م کـردم. وب سـایت   ایجاد و تیمـی از نویسـندگان را بـراي نوشـتن روزانـه مطالـب آن اسـتخدا       

American Banking and Market News    بسیار مورد توجه قرار گرفت و در صـدر جسـتجوهاي
Google News ،Bing News .و چندین منبع مالی و خبري دیگر بود 

متوجه شدم که درست نیست تنهـا بـه درآمـد حاصـل از تبلیغـات       2011در اوایل سال 
  یـک خبرنامـه رایگـان روزانـه بـه نـام       يانـداز  راهبـه  تکیه کنم. به همـین دلیـل، شـروع کـردم     

ABMN Dailyبه  آن ، که اکنون نامARN Daily   و  کسـب تغییر کرده است و به پایه و اسـاس 
  تبدیل شد.  Analyst Ratings Networkیعنی  ام يگذار هیسرماخبرنامه  کار

کـاربران  چند ماه پـس از شـروع خبرنامـه، یـک نسـخه پرمیـوم از آن تهیـه کـردم کـه          
 دلار به اطلاعات اضافی در خبرنامه خود دست یابند. 15,00با پرداخت ماهانه  توانستند یم

رونمـایی   RatingsDBبـه نـام    يگـذار  هیسرما، از یک نرم افزار تحقیقات 2012در سال 
 Wire Company Report Earnings Report Wire نـام  با کردم و دومین خبرنامه روزانه خود را

    .داد یم ارائه را ها شرکت درآمد به مربوط اطلاعات از يا خلاصه که کردم تهیه
عضـویت   100,000توانسـتم بـراي خبرنامـه رایگـانم      2014بدین ترتیب تا اواسط سال 

 نفر نیز در نسخه پرمیوم آن مشترك شدند.  2,200بگیرم و حدود 

 يگـذار  هیسـرما ت ، یکی از همکاران سابقم گفت که عضو یک شرک2013در اواسط سال 
داده  ارائـه  حیوانات يها پناهگاه و انسانی جوامع براي کمک مالی يآور جمعشده و یک نرم افزار 

 بـا  کـار  دانسـتم کـه او تجربـه    من به کار او به چشم یک ایده عالی نگاه کردم و چون مـی  .است
ما پـس از چنـدین مـاه تـلاش      .شوم شریک او با که کردم موافقت دارد، را حیوانات يها پناهگاه

 GoGo Photo Contestآنلاین بـه نـام    مالی يها کمک يآور جمعهیچ، یک پلتفرم  توانستیم از
تا با برگـزاري مسـابقات عکاسـی،     دهد یم اجازه حیوانات يها پناهگاه به پلتفرم ایجاد کنیم. این
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 از بـیش  خـود  عالیـت ف نخست سال کنند؛ به طوري که توانستند در يآور جمعمالی  يها کمک
 .کنند اعانه جمع دلار 350,000

خـود را بـه شـرکتی کـه      American Consumer Newsسال طول کشید تا بتوانم شرکت  8
ي انـداز  راهیی کـه تـاکنون   کارهـا  و  کسـب اکنون است تبدیل کنم. شرکت من اکنون و بـا توجـه بـه    

ــرده ــد ک   ، American Banking and Market News ،Analyst Ratings Network ام (مانن
Lightning Releases  وGoGo Photo Contestکـدام   هر که است تجاري واحد چندین ) داراي

  .کنند می تولید رقمی شش درآمدي سالانه ها آناز 
هاي متعددي رو به رو شـدم. بـه    زیادي کشیدم و با شکست يها یسختاما در این مسیر 

 کـار  و  کسب يانداز راهوبلاگ و منبع اختصاصی محدود براي چند عنوان مثال، در آن زمان تنها 
  اطلاعات کسب کنم.  توانستم یمبه سختی من اینترنتی وجود داشت و 

 تجربیـات مـن   و دانـش  از بتوانیـد  از این رو تصمیم گرفتم این کتاب را بنویسم تـا شـما  
 بسـیاري  اشـتباهات  از دی ـتوان یم شده، بیان ها فصل این در که قوانینی رعایت شوید. با مند بهره
و گسـترش   رشد را خود وکار کسب ترسریع ، اجتناب کنید وام شدهمن در مسیر خود مرتکب  که

  .دهید
 

 عملی هاي گام

 ياینترنتی با درآمد کار و  کسبیک  توان یمکنیم که به راحتی  ما در عصري زندگی می
که پیش از این، هزاران نفر دیگر با تکیـه بـر    گونه همانکرد؛  يانداز راهشش با حتی هفت رقمی 

  خود را بسازند. کار و  کسباند  دانش خود، تلاش بسیار و چند نرم افزار کاربردي توانسته
 کـار  و  کسـب شغل قبلی خود را ترك کرده اند تا بتوانند تمام وقت روي  ها آنبسیاري از 

یم کنند. و برخـی دیگـر، در کنـار    جدید خود تمرکز کنند و خودشان ساعات کاري خود را تنظ
  جانبی دیگر نیز مشغول شده اند.  کار و  کسباین کار خود به یک 

اینترنتی موفق، به زمان، استعداد، و عزم و اراده شـما احتیـاج    کار و  کسبیک  يانداز راه
 ارزشمند و سودآور نیز باشد. العاده فوقیک تجربه  تواند یمدارد؛ اما با این حال 
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 بـا ایـن حـال   اینترنتی، پنج سـال پـیش بـود؛     کار و  کسببهترین زمان براي شروع یک 
در پـنج سـال    دی ـخواه یم ـبهترین زمان بعدي براي آن همین امروز است. به این فکر کنید که 

آینده کجا باشید؟ آیا در همین شغلی که امروز دارید هستید و همچنان به رویاهـاي خـود فکـر    
به گذشته نگاه می کنید، سپاسگزار و خوشـحال هسـتید کـه کـار سـخت را      کنید؟ یا زمانی که 

  خود را رشد و گسترش دهید؟ کار و  کسبانتخاب کردید تا 
همین امروز تصمیم خود را بگیرید و سپس با برنامه پیش بروید تـا بـه جـاي یـک فـرد      

ارهـایی تمرکـز   ، به یک کارآفرین موفق تبدیل شوید. تنها کافیست چند سـال روي ک پرداز خیال
 کـه  کنیـد  کارهـایی  انجـام  صرف را خود عمر بقیه تا بتوانید دهند ینمکنید که بقیه افراد انجام 

باقی عمـر   دیتوان یم ،دسختی بدهی تاناگر مدتی به خودتوانند (به عبارت دیگر،  نمی مردم اکثر
  کنید.)را در رفاه و آسایش سر 

پـیش برویـد و بـا اراده     ها آنچنانچه قوانین عنوان شده در این کتاب را بخوانید، مطابق 
شش رقمی یـا   ياینترنتی خود را با درآمد کار و  کسببسیار تلاش کنید، شاید شما هم بتوانید 

  کنید. يانداز راههفت رقمی 
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  خودتان را توسعه دهیدبخش اول: 
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 براي خود دلیل محکمی داشته باشید: 1قانون شماره 
  

کـار اینترنتـی خـود را شـروع      و  قبل از اینکه بخواهید جهش کارآفرینانه بردارید و کسب
 يانـداز  راه کـار  و  کسـب بـراي خودتـان    دیخواه یمچرا  "چرا؟"کنید، ابتدا باید از خود بپرسید: 

؛ اما چـه دلیلـی داشـته    دیریگ یمکنید؟ احتمالاً اکنون در جایی مشغول به کار هستید و حقوق 
کنیـد؟   يانـداز  راهخود را  کار و  کسبرا پشت سر بگذارید و  دیا دهیکشتا تمام زحماتی که آنجا 

جدیـد، خـود شـما بایـد      کـار  و  کسب! در شود یمکه معلوم نیست آینده آن چه  يکار و  کسب
مسئولیت همه چیز را بر عهده بگیرید: از شناسایی بـازار، توسـعه محصـول، بازاریـابی، فـروش و      
خدمات مشتري گرفته تا حسابداري، روال قانونی، مالیات و سایر مواردي کـه بـراي شـروع یـک     

ید و آسـیبی هسـتید کـه    لازم است. به عبارت دیگر، تنها خود شما مسئول هر تهد کار و  کسب
 مواجه خواهد شد.  ها آنشما با  کار و  کسب

اینترنتی چندان هم ساده نیست و هـر کسـی از عهـده آن بـر      کار و  کسبیک  يانداز راه
هاي شبانه را کنید، بیخوابیها سخت کار  ، باید ماهگیرید میشروع به . زمانی که تصمیم دیآ ینم

 .بگذرانیدخانواده  ناردر کو زمان کمتري را کنید تحمل 

پس بهتر است دلیل خوبی براي هدف خود داشته باشید تا در میانه راه ناامید و منصـرف  
داشته باشید و تمـام انـرژي خـود را     قوينشوید. به عبارت دیگر، باید به این تصمیم خود ایمان 

بـراي   جدید بدین معنـی اسـت کـه بایـد     کار و  کسبصرف توسعه و رشد آن کنید. شروع یک 
بدون هیچ درآمدي کار کنید. و شاید مجبور شوید بین ماندن در خانه و کـار  و به سختی  ها ماه

 ـ    کار و  کسبروي  ه همـین  خود و یا بیرون رفتن با دوستان و خانواده یکـی را انتخـاب کنیـد. ب
محکم براي هدف خود داشته باشید تا هـر   "چرا"کید داریم قبل از شروع، یک دلیل است که تأ

  زمان که خسته یا وسوسه شدید، آن را به یاد آورید.  
  

 دهد یمشما را شکل  کار و  کسبشما،  "دلیل"

مهم مربـوط بـه    سؤالاتبه تمام  دیتوان یمرا بدانید،  کار خودکسب و  يانداز راهاگر دلیل 
ل، اگر هدف شما فرار از سـاعات کـار اداري و   خود پاسخ دهید. به عنوان مثا کار و  کسبماهیت 
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 و  کسـب  دیخواه ینمکار کردن در خانه و گذراندن وقت بیشتر با خانواده است، پس بدون شک 
ي انـداز  راهطراحی کنید که نیازمند دفتر کار و چندین کارمند باشد. و یا اگر دلیل شما از  يکار

شما  کار و  کسبدهید، پس قطعاً جواب پس  این است که دیگر نیاز نباشد به کسی کار و  کسب
براي شروع به جذب سرمایه نیاز داشته باشد؛ زیرا در این صـورت بایـد بـا رؤسـاي زیـادي      نباید 

 کـار  و  کسـب زمـان و برنامـه کـاري آزاد داشـته باشـید، پـس        دی ـخواه یماگر و بزنید.  سروکله
  باشد.  يروز شبانهنباید نیازمند کار جدیدتان 

کـار اینترنتـی خـود     و  وقت خود را رها و آن را بـا کسـب   خواهید شغل تمام واقعاً میاگر 
کاري ایجاد کنید که حداقل سودي به اندازه سود خالص سال  و  جایگزین کنید، پس باید کسب

آینده خود  کار و  کسبگذشته شما داشته باشد. زمانی که یک دلیل قاطع و واضح براي هدف و 
 م اندازي مشخص براي هر تصمیم در خصوص آن خواهید داشت.داشته باشید، چش

 کننـده  نیـی تعخـودم   سـتم خوا یم ـ. دلیل من این است که مستدان یممن دلیل خودم را 
خودم ارزش ایجاد کنم و بـه موفقیـت برسـم.     يها ییتوانابر اساس  مستخوا یمسرنوشتم باشم. 

 یرا تأمین کـنم و بخش ـ  ام خانوادههاي ازدرآمد داشته باشم که بتوانم نی آن قدر مستخوا یممن 
وقت آزاد براي سپري با دوستان، خانواده، همسـر   مستخوا یماز آن را به مؤسسات خیریه بدهم. 

بدون اینکه لازم باشد از کسی اجازه بگیرم، بـه تعطـیلات    مستخوا یمو فرزندانم داشته باشم. و 
  بروم.  

 
  تمرکز کنید

اینترنتی من به جایی برسد که اکنون است. طـی   کار و  کسبهشت سال طول کشید تا 
این هشت سال، سخت کار کردم، بارها شکست خوردم، اما ناامید نشدم و دوباره تلاش کردم؛ بـه  
طوري که اکنون هم وقت آزاد دارم تا با خانواده سپري کنم و هم درآمد کـافی بـراي مخـارج و    

شـما   کار و  کسبه پشت سر خود نگاه کنید که متوقف شوید و ب دیتوان یمسرگرمی. تنها زمانی 
شـده شـما در ایـن مسـیر      اتخـاذ  يهـا  ياسـتراتژ به موفقیت رسیده باشد. شـاید تصـمیمات و   

. ایـن  شـود  یم ـرسیدن به موفقیت ثابت  پس از ها آنغیرعقلانی به نظر برسند، اما درست بودن 
راه تسلیم شوید و دسـت از تـلاش   در میانه  دیتوان یممسیر درست شبیه بالا رفتن از کوه است. 
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خـود را فرامـوش    "دلیـل "بردارید و یا ادامه دهید و به قله کوه برسید. در تمام این مسیر نبایـد  
  کنید و همواره باید روي آن تمرکز کنید. 

 
  :هاي عملی گام

  :خودم را شروع کنم تا بتوانم ... کار و  کسب خواهم یممن "این جمله را کامل کنید"  
  د شد را لیست کنید.یمواجه خواه ها آنبا  در این مسیرتمام موانعی که 
 مثـل،  بـراي  شما مـرتبط هسـتند، بپردازیـد (    "دلیل" با دقت به سؤالات دیگري که به

پاسخ دهید. شاید این سـؤالات در   ها آنچگونه؟ چه موقع؟ چطور؟). سعی کنید حتماً به 
 اید همیشه اساس خود را حفظ کند.شما ب "دلیل"طول زمان تغییر کنند، اما 
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 کند یم، شکست را تقویت اي : هر عذر و بهانه2قانون شماره 
  

اینترنتـی خـود را    کـار  و  کسـب بعد از چندین سال همکاري با کارآفرینـان نوپـایی کـه    
قابـل  کـه هـر بـار اهـدافی خـاص و       انـد  بـوده موفـق   ییهـا  آن، متوجه شـدم  اند کرده يانداز راه

 يا حرفـه که در زندگی شخصی یا  آنچهبه اهداف خود فارغ از  ها آن. کنند یمگیري تعیین  اندازه
  . پوشانند یم، جامه عمل افتد یماتفاق 

اما کارآفرینانی نیز هستند که در این مسیر با وجود تعیـین هـدف، بـا مشـکل رو بـه رو      
مختلـف   يهـا  بهانهد، م ندادنرا انجا شده  نییتعوظایف که چرا  پرسم یم ها آن. وقتی از شوند یم
. از جمله: چون سرم خیلی شلوغ بود، به خارج از شهر رفته بـودم و یـا درگیـر مسـائل     آورند یم

خانوادگی بودم. البته کاملاً طبیعی است کـه ایـن مـوارد یـک بـار اتفـاق بیافتنـد، امـا هسـتند          
همیشـه از نظـر خـود یـک      هـا  آن. کنند یمفراموش  ها هفتهاهداف خود را براي که کارآفرینانی 

در نهایـت   شـود  یم ـدارند و همین امر سـبب  خود دلیل قانع کننده براي عدم پی گیري اهداف 
  .کاري خود داشته باشند يها برنامهیشرفت کمی در توسعه و اجراي پ

 هـا  يکار کمبه خاطر داشته باشید که شما به عنوان یک کارآفرین نباید خیلی راحت این 
در غیـر ایـن صـورت     ما باید وظایف خود را انجـام دهیـد؛  . شکنید توجیهمختلف  يها بهانهرا با 

خـود را بـراي روزهـا یـا      کـار  و  کسـب هرگز پیشرفت نخواهید کرد. زمانی که وظایف مربوط به 
 آن را تعطیل کنید.  دیخواه یمانجام ندهید، بدین معنیست که  ها هفته

. تا زمانی که بـه سـختی   دیآور یمدلیلی  خود چه يها يکار کماصلاً مهم نیست که براي 
کنید، تنهـا   يکار کممختلف  يها بهانه. تا زمانی که با آوردن افتد ینمتلاش نکنید، هیچ اتفاقی 

قـرار اسـت از مزایـاي ایـن      تان خانوادهو  ، زیرا شمادیرسان یمبه خود و اعضاي خانواده خود ضرر 
 اینترنتی استفاده کنید. کار و  کسب

، عـذر و بهانـه را کنـار    شـوید اینترنتـی خـود موفـق     کار و  کسبدر  دیخواه یمپس اگر 
بگذارید. به صورت هفتگی براي خود اهداف چالش برانگیـز امـا قابـل دسـترس تعیـین کنیـد و       

، براي رسیدن بـه آن اهـداف زمـان بگذاریـد.     افتد یمصرف نظر از هر اتفاقی که در زندگی شما 
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ویدیویی را کنار بگذارید، قرار ملاقات بـا دوسـتانتان را لغـو     يها يبازتلویزیون را خاموش کنید، 
 کنید و تمرکز خود را تنها به کار اختصاص دهید.

 و  یـک کسـب   يانـداز  راهشاید در ابتدا مقداري اذیت شوید و برایتان سخت باشد؛ اما اگر 
لازم شـود بیشـتر از   حتـی شـاید    .کردنـد  بود، همه این کار را مـی  ها یراحتکار اینترنتی به این 

کـه   يا اضـافه وقت بگذارید. مثلاً خود من با وجود کار تمام وقتی که داشتم، در هـر وقـت    ها نیا
 کارم و  کسب رشد و توسعهمثل وقت نهار، اواخر شب، صبح روزهاي تعطیل، روي  کردم یمپیدا 
تـا دنبـال تفـریح و     زمان آزاد خواهیـد  قدر آن کارتان و  کسب. چون بعد از موفقیت کردم یمکار 

بـالا  و که براي پیشرفت  يهر کارسرگرمی بروید. پس تا آن موقع عذر و بهانه را کنار بگذارید و 
  لازم است انجام دهید.  کارتان و  کسب دنیکش

 
 :هاي عملی گام

 .به صورت هفتگی براي خود اهداف چالش برانگیز اما قابل دسترس تعیین کنید  
  تحقق اهداف خود وقت بگذاریددر روزهاي کاري براي. 
     صرف نظر از هر عامل خارجی، به زمان و تلاشی که باید براي تکمیـل اهـداف هفتگـی

 خود بگذارید پایبند باشید.
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 است اطلاعات از تر مهم ارتباطات: 3قانون شماره 
  

و ماهرترین افراد نیسـتند. مـثلاً    نیتر باهوشلزوماً  کار و  کسبافراد در دنیاي  نیتر موفق
زیادي هستند که با وجود دانـش بیشـتر نسـبت بـه مـدیر       افزار نرم دهندگان توسعهمهندسان و 

دارنـد. بنـابراین اگرچـه داشـتن دانـش و       هـم و حتی درآمد کمتـري   کنند یمخود، براي او کار 
عمل کنند که روابـط   تر وفقم توانند یمدر دنیاي تجارت مفید باشد، اما افرادي  تواند یمتخصص 
خود آشـنا شـوند و بداننـد کـه چطـور       کار و  کسبکنند، با افراد مناسب با حوزه برقرار تجاري 

 .هاي دیگران استفاده کنند ها و توانایی از مهارت توانند یم
بـه   دی ـتوان یم ـ، دی ـگذار یم ـکه براي گسترش روابط تجاري خـود وقـت    زمانی ،از این رو

هایی را براي خود ایجاد کنید کـه در   کارها برسید و فرصت و  بران دیگر کسبدرکی از بینش ره
  غیر این صورت قابل دسترس نبودند. 

 
 یک نمونه در دنیاي واقعی

را در نظر بگیریـد. خـود    Peppermint Energy سرگذشت برایان گرام، مدیر عامل شرکت
که هیچ دانش و تخصصی در زمینه فنی و مهندسی ندارد، اما توانست شـرکتی   کند یماو اذعان 

کند تا ژنراتورهاي داراي انرژي خورشیدي و محصولات مرتبط با آن را به منـاطق دور   يانداز راه
افتاده هائیتی، پاپوا گینه نو، فیلیپـین و سـایر کشـورهایی کـه فاقـد شـبکه الکتریکـی مناسـب         

بـین   هـاي ارتبـاط   ادي نداشت، اما به خـاطر مهـارت  گرام دانش فنی زی هستند، بفروشد. اگرچه
از ارتباطات در دنیاي تجارت بـود   يا گسترده. او داراي شبکه که داشت، به موفقیت رسیدفردي 

 هاي تجاري پیشین او بودند. که ماحصل فعالیت

انـرژي  عالی بـراي ایجـاد ژنراتورهـاي قابـل حمـل بـا        یزمانی که گرام متوجه شد فرصت
خورشیدي براي کشورهاي در حال توسعه وجـود دارد، از روابـط تجـاري خـود بـراي اسـتخدام       

. او از طریـق یکـی از دوسـتان    هستندافرادي استفاده کرد که داراي مهارت کافی در زمینه فنی 
خود با دفتر توسعه اقتصادي دولت، یـک گـروه توسـعه اقتصـادي دولتـی در داکوتـاي جنـوبی،        

دانشجویان فارغ التحصیل مهندسی دانشگاه ایالتی داکوتاي جنـوبی را   ها آنار کرد و ارتباط برقر
به او معرفی کردند. دانشجویان مهندسی توانستند ثابت کنند کـه ایـن طـرح قابـل اجـرا اسـت.       
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نتیجه استفاده کرد و  2012در سال  KickStarterسپس گرام از این طرح براي نفوذ در کمپین 
. در نتیجـه، اگـر   ردی ـگ یمزمان تاکنون به طرح او بودجه سرمایه گذاري تعلق  از آناین شد که 

کـه بتوانـد بـا     دیرس ـ یمگرام فاقد شبکه گسترده از دوستان در دنیاي تجارت بود، بعید به نظر 
  افراد درست و مناسب ارتباط برقرار کند و محصول خود را ارتقاء دهد و بالا بکشد.

 
 ؟دیکن یمشما چطور ارتباط برقرار 

روابـط تجـاري خـود را بسـازید و      دی ـتوان یم ـشاید شما هم به این فکر کنید که چطـور  
گسترش دهید. به یاد داشته باشید که هر دوستی و آشنایی تجاري بـا یـک جلسـه اولیـه آغـاز      

آن را داشته  توانند یم. روابط تجاري تنها مختص یک گروه به خصوص نیستند، بلکه همه شود یم
قدم بـراي ایجـاد    نیتر مهمها را ایجاد کنید. اولین و  اگر ارتباطات تجاري ندارید، آنباشند. پس 

 هـا  آنافراد مورد نظر شما نیز در  دیده یمیی است که احتمال دادهایروروابط تجاري، حضور در 
، شـود  یم ـگـزار  برMeetup.com یـا   EventBriteاگر این رویداد در فیسـبوك،  . کنند یمشرکت 

 چه کسانی قرار است در آن شرکت کنند. متوجه شوید کهرویداد هر قبل از شروع  دیتوان یم

ارتباط برقرار کنید را شناسایی و سپس انـدکی در مـورد    ها آنافرادي که مایل هستید با 
بدانیـد را آمـاده    ها آنکه دوست دارید در مورد شغل  یسؤالتحقیق کنید. سه  ها آن کار و  کسب

 دی ـخواه یم ـکنید؛ اما یادداشت به دست ظاهر نشوید، چون قرار نیسـت بـازجویی کنیـد بلکـه     
صحبت کنند، پـس   کارشان و  کسبگفتگو کنید. افراد معمولاً دوست دارند در مورد خودشان و 

ند. وارد بحـث شـو  نیـز   ی بحث انگیز بپرسید تا افراد جدیـد سؤالجاي نگرانی نیست. سعی کنید 
درخواسـت دوسـتی    هـا  آنرا در لینکدین و توییتر پیدا کنیـد و بـراي    ملاقات کرده سپس افراد

گزینه خوبی باشد. اگر درخواست شما را قبول کنند، همـواره در   تواند یمبفرستید. فیسبوك هم 
  . دیشو یمیادآور  ها آنظاهر و مرتباً به  ها آنصفحه اول 

 
 مستقیماً دست دوستی دراز کنید

مستقیماً به سـمت کسـی دسـت     دیتوان یماگر شرکت در رویدادها باب میل شما نیست، 
، شـخص بـدون درنـگ    دوستیدوستی دراز کنید. البته اینطور هم نیست که به محض پیشنهاد 

قبول کند؛ مخصوصاً اگر آن شخص در موقعیت بالاتر و بهتـري نسـبت بـه شـما از نظـر شـغلی       
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بـراي  تا راضی شوند با شما دیدار کنند.  بیاوریددلیل قانع کننده  یک ها آن برايباشد. شما باید 
نگوییـد   هـا  آنبـه   .کار خود پیدا کنید و  انجام این کار، راهی براي ارائه ارزش یا بینش در کسب

 هـا  آناستفاده کنید؛ زیرا این دقیقاً بـدین معنیسـت کـه بـه      شان يفکراز کمک  دیخواه یمکه 
در قدم  بهتر است بگیرید. ها آناین است که بتوانید چیزي از  ها آنقات با تنها دلیل ملا دیا گفته

 براي همکاري دارید.   يا پروژهاول نشان دهید که 

بخواهید که از طرف شما مقدمه سازي کنند.  ها آناگر دوست یا آشناي متقابل دارید، از 
دوسـتانه   يا رابطـه ، سعی کنید با منشـی  کند ینمشما را به او ابلاغ  يها امیپاگر منشی شخص 

حضور ندارد. در کل اینکه باید  او دیده یمبرقرار کنید و یا در ساعاتی تماس بگیرید که احتمال 
 روي هدف خود به برقراري ارتباط مصمم و مصر باشید، اما نه تا این حد که رو مخ شوید. 

بـا کسـی ارتبـاط     خـواهم  یم ـکـه  اي از یک ایمیل است که آن را زمانی  مثال زیر، نمونه
  :فرستم یمبرقرار کنم 

 
 جان عزیز،

ي بـراي  گذار متیقي ها ياستراتژمن متیو پائولسون هستم. اخیراً پست شما که در مورد 
 ـا کـرده . در مقاله خود به نکات جـالبی اشـاره   ام خواندهي است را افزار نرمي خدمات ها شرکت . دی

ي ماهیانـه و سـالانه، گزینـه پرداخـت     هـا  پرداختبدانم که آیا تاکنون علاوه بر ارائه  خواستم یم
و  ام کـرده یا نه؟ زیرا خود من از این روش براي مشتریانم استفاده  دیا گرفتهدوساله را نیز در نظر 

  .  ام گرفتهي زیآم تیموفقنتایج 
ر وقت داشتید، خوشـحال  من براي چند هفته در شهر شما ساکن خواهم بود. بنابراین اگ

  گپ بزنیم.  کار و  کسبکه براي صرف قهوه همدیگر را ملاقات کنم و کمی در مورد  شوم یم
  من را در جریان بگذارید.

  تشکر! 
  مت

  کنید: پیرويچند دستورالعمل اساسی از همواره در روابط تجاري باید 
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  رفتار کنید. جـزء آن دسـته افـراد نباشـید کـه تنهـا زمـانی سـراغ          يا حرفهدوستانه و
 احتیاج دارند. ها آنکه به  رندیگ یمدیگران را 

  کمـک   هـا  آنبه  دیتوان یمبه طور مرتب با روابط خود در تماس باشید تا ببینید که آیا
 کنید یا نه.

  دهیـد. کسـی    ابتدا گوش کنید. یعنی در گفتگوهاي کاري بیشتر از حرف زدن، گـوش
 .جلوي صحبت خود را بگیرد تواند ینمنباشید که 

  پاسخ دهید. طوري نباشد که براي انجام یک کـار، بایـد دائمـاً بـه      ها لیمیابه موقع به
 .شودشما گوشزد 

  خود تعریف نکنید.  يکار و  کسب يها تیموفقبیش از حد از 
 نمود نکنید. صادق و روراست باشید و بیشتر از چیزي که هستید وا  
 

  اینترنتی کار و  کسببرقراري ارتباط در دنیاي 
، شـود  یم ـاینترنتی تا حدودي مشکل  کار و  کسبارتباط در دنیاي  يبرقرارگاهی اوقات 
با افرادي در یک کشور دیگر و یا آن سر دنیا ارتباط برقرار کنیـد.   دیخواه یممخصوصاً زمانی که 

 48آنلاین از قبیل: انجمـن   يها انجمنمانند  ،زیادي وجود دارد يها حل راهبراي این مشکل هم 
لـین   )، فـروم فسـت  www.dynamitecircle.com)، داینامیک سـیرکل ( www.48days.netروزه (

)www.fastlaneforum.com  ) و سـیلور سـیرکل (www.silvercircle.com  از  دیــتوان یم ـ). شـما
ینترنتی بحث و تبادل نظر کنید. همچنین بیشتر از با کارآفرینان به صورت ا ها انجمنطریق این 

شرکت کنید. خـود مـن    ها آندر  دیتوان یمکه  کنند یمرویدادهاي حضوري برگزار  ها انجمناین 
 .  ام کردهو ارتباطات تجاري خوبی نیز برقرار  ام شدهبا افراد زیادي آشنا  ها انجمنبا کمک این 

. کـرد  یممثلاً با فردي به نام تیم بورکین آشنا شدم که در حوزه گزارشگري مالی فعالیت 
هـاي مـالی ماننـد     سـایت گفت که یک شبکه تبلیغاتی براي وببعد از شروع به گپ زدن، به من 

است. مـن از پیشـنهاد او اسـتقبال کـردم و از او خواسـتم تـا یـک         اندازي کرده  من راه تیسا وب
کنـد. ایـن کـار باعـث ایجـاد یـک جریـان جدیـد          يانداز راهاتی جدید نیز براي من شبکه تبلیغ
) نیـز یـک راه عـالی دیگـر     Skypeدلار در ماه) براي شرکت من شد. اسـکایپ (  7000درآمدي (

. بنـابراین بـا برقـراري    کننـد  یم ـبراي گفتگوي تصویري با افرادي است در آن سر دنیـا زنـدگی   



 خودتان را توسعه دهید: اولبخش   23

ا خواهید داشت که وارد شـراکت جدیـد شـوید و درآمـد خـود را      ارتباطات مختلف شانس این ر
  افزایش دهید.

و حـرف بـا ارزشـی     دیشو یمزمانی که به یک کارآفرین آگاه در حوزه کاري خود تبدیل 
  مختلف دعوت خواهید شد.  يها انجمنو  ها برنامهبراي گفتن دارید، به 

 
 :هاي عملی گام

 شما هستند را شناسایی کنید. کار و  کسبب رویدادهاي محلی کارآفرینان که مناس 
 .هر هفته یک ارتباط تجاري جدید ایجاد کنید 
  آنلاین کارآفرینان عضو شوید. يها انجمندر 
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 اي تبدیل شوید  به یک یادگیرنده حرفه: 4قانون شماره 
  

، )The Millionaire Next Doorتوماس استنلی، نویسنده کتاب پرفـروش همسـایه میلیـونر (   
یک سري مصاحبه با میلیونرهاي خودساخته انجام داد و به اطلاعـات جـالبی راجـع بـه عـادات      

دست یافت. میلیونرهاي مصاحبه شده عنوان کردند که تمایل چندانی بـه   ها آنمصرف محتواي 
 یرداسـتان یغتلویزیونی ندارند، اما به طـور متوسـط در هـر مـاه یـک کتـاب        يها برنامهتماشاي 

 یرداسـتان یغکه اگر شما هم هـر مـاه یـک کتـاب      کند ینمالبته این موضوع تضمین . خوانند یم
؛ امـا ایـن نکتـه را خـاطر نشـان      دیشـو  یمبخوانید، به یک کارآفرین موفق و یک میلیونر تبدیل 

و اداره کننـد کـه همـواره در حـال      يانـداز  راهموفـق   کار و  کسبیک  اند توانستهافرادي  کند یم
  یادگیري هستند. 

  
 ارزش یادگیري مداوم

زیادي در دنیاي  ینیب شیپ رقابلیغکه همواره مسائل  دانند یمکارآفرینان موفق به خوبی 
دانند که جهان دائماً در حال تغییر است، اطلاعات جدیـد و   ها می آن. افتد یماتفاق  کار و  کسب

تواننـد اثـرات محسـوس و     ها در حال توسعه هسـتند؛ کـه ایـن مـوارد مـی      و ایده شوند یم روز به
کـه همیشـه اطلاعـات     داننـد  یم ـداشته باشند. این کارآفرینان  ها آن کار و  کسببر  یتوجه قابل

پنهان  ها آنرا متحول کند، اما تا کنون از چشم  ها آن کار و  کسب تواند یممهمی وجود دارد که 
همین دلیل، کارآفرینان موفق همواره در حال یادگیري هستند تا جاي خالی این مانده است. به 

  همه فن حریف تبدیل شوند. اطلاعات را پر کنند و به کارآفرینانی بهتر و در نهایت افرادي 
 

 شناخت سبک یادگیري خود

 با چه سبکی بهتـر  دیدان یممختلف زیادي براي یادگیري مداوم وجود دارد. آیا  يها روش
مطالعه کنیـد،   یرداستانیغ؟ شاید علاقه زیادي نداشته باشید که هر ماه یک کتاب دیریگ یمیاد 

خـود گـوش کنیـد، نگـاهی بـه       کـار  و  کسبمرتبط با  يها پادکستبه  دیتوان یماما به جاي آن 
مستند مرتبط نگاه کنید  يها برنامهصوتی گوش دهید،  يها کتابمجلات بازرگانی بیاندازید، به 
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 Coursera ســـایت ) وUdemy )www.udemy.com ســایت  مثــل  یینهادهــا و یــا از طریــق   
)www.coursera.com این خیلـی مهـم اسـت کـه متوجـه      آنلاین شرکت کنید يها کلاس) در .

آن اصـلاح   بـر اسـاس  و عادات مصـرف محتـواي خـود را     دیریگ یمبا چه سبکی بهتر یاد  شوید
) Audible )www.audible.comمثـل   ییها تیسا، از دیریگ یماگر از راه گوش دادن یاد  .کنید

صـوتی   يهـا  کتـاب بازرگـانی و   يهـا  پادکسـت ) بـه  Audiobooks )www.audiobooks.comیا 
آموزشی مـرتبط بـا    يها کارگاهکالج یا  يها دوره، در دیریگ یمگوش کنید. اگر با انجام دادن یاد 

براي انتخـاب   یرداستانیغکتاب  ها ونیلیمحرفه خود شرکت کنید. و اگر عاشق مطالعه هستید، 
 دی ـریگ یمیاد  بهترمتوجه شوید با چه سبکی  ابتداوجود دارد. در واقع، نکته اصلی این است که 

 شما مناسب هستند.سبک است که براي  ییها رسانهو سپس مصرف محتوا از 

تمرکز کنم. بـه   فعالیتبراي مدت زمان طولانی روي یک  توانم ینمخود من شخصاً  البته
، سـپس گـاهی بـراي    دهم یماختصاص مطالعه  بهدقیقه از زمان خود را  20همین دلیل هر روز 

. همچنین هر سال در چندین دوره آنلایـن  دهم یمصوتی گوش  يها کتابو  ها پادکستتنوع به 
و به طور هفتگی به چنـد   خوانم یمکتاب  75الی  50نابراین سالانه . بکنم یمو حضوري شرکت 

 .دهم یمده پادکست مختلف گوش 

همین امروز شروع کنید. در ایـن  از ، دیکن ینمیک یادگیرنده مداوم رفتار  شبیهاگر هنوز 
 کسـب فوراً باعث موفقیـت   ها پادکستو  ها کتابمسیر بهتر است واقع بین باشید، زیرا شاید این 

بـه مـرور    شـوند  یمو باعث  دهند یمشما نشوند. اما بدون شک پایگاه دانشی شما را شکل  کار و 
پرده بردارید کـه شـما    ییها فرصتاز  دیتوان یمزیادي دست یابید. در نتیجه  يها نشیبزمان به 

مـد  تنها بـه درآ  2011من تا قبل از سال  کار و  کسبرا در مسیر موفقیت قرار خواهند داد. مثلاً 
کـه آن زمـان گـوش دادم، متوجـه شـدم کـه        ییهـا  پادکسـت تبلیغات وابسـته بـود. بـه لطـف     

و تضـمین   سـت ا هـا  لی ـمیا، داشتن لیست بلنـد بـالایی از   کار و  کسبارزشمندترین دارایی یک 
. هاسـت  آنمنوط به ایجاد مخاطب و برقراري ارتباط منظم با  کار و  کسبپایداري بلندمدت یک 

 ام یمـال هـاي خبـري    سـایت ه ارائه یک خبرنامه روزانـه در وب ، شروع بها تجربهاین  بر اساسمن 
 ) شد.Analyst Ratings Networkبندي ( رتبه تحلیل کردم که منجر به ایجاد شبکه
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  تنش بین یادگرفتن و دست به کار شدن
 و  کسبهمواره بین یادگیري براي تبدیل شدن به یک کارآفرین بهتر و تلاش براي رشد 

، یک تنش و کشـمکش وجـود دارد. اگرچـه یـادگیري مـداوم بـراي تبـدیل شـدن بـه یـک           کار
انتظـار نداشـته باشـید کـه تنهـا بـا خوانـدن         میگو یمکارآفرین موفق ضروري است، اما باز هم 

شـما معجـزه شـود.     کـار  و  کسبدر  ها پادکستبازرگانی و گوش دادن به  يها کتابجدیدترین 
ندارند. به همین دلیـل بخشـی    يا دهیفا ها آنه کار نشوید، هیچ کدام از زیرا تا زمانی که دست ب

  از زمان خود را در روز به یادگیري و بخشی را به عمل اختصاص دهید. 
 

 :هاي عملی گام

 .سبک یادگیري متناسب با خود را شناسایی کنید 
     بخوانیـد و بـه دو یـا سـه پادکسـت       یرداسـتان یغمتعهد شوید که هر مـاه یـک کتـاب

 گوش دهید.   اقتصادي
  را به شما معرفـی   خوانند یمکه  ییها کتاباز دوستان و همکاران تجاري خود بخواهید

 کنند.
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 فراموش نکنید: خانواده خود را 5قانون شماره 
  

کارآفرینان افرادي پرشور، کوشا و با انگیزه هستند و از سخت کوشی هراسی ندارنـد؛ بـه   
. اگرچـه  تـلاش کننـد  خود  کار و  کسب رشد برايساعت در هفته  70یا  60 توانند یمطوري که 

بـراي سـاعات طـولانی تـا حـدي       کـار کـردن  قابل تحسین اسـت، امـا شـاید     ها آناین پشتکار 
 غیرعاقلانه باشد. 

، طبیعی است که از چیزهاي دیگر غافل دیگذار یمزمانی که تنها تمرکز خود را روي کار 
ان را شوید. مثلاً شاید تماشاي مسابقه فوتبال پسرتان را از دست دهید، کنسـرت سـرود دخترت ـ  

هاي شاد خانوادگی شوید، یا زمـانی کـه فرزنـدان یـا همسـرتان      فراموش کنید، دلتنگ دورهمی
بگویید که وقت ندارید و سرتان خیلی شـلوغ اسـت. و    ها آنته با هم باشید، به بخواهند آخر هف

مشـغول   هـا  آنیـک توجیـه منطقـی داریـد: اینکـه بـه خـاطر         ها یتوجه یبشما براي تمام این 
  خود هستید. درست است؟   کار و  کسب يانداز راه

 
 وقت گذاشتن براي خانواده را فدا نکنید

، بایـد زمـان کمتـري بـه     کـار  و  کسـب براي موفقیـت در   ندکن یمبرخی کارآفرینان فکر 
و  کـار  و  کسـب خانواده خود اختصاص دهند. اما این صحیح نیست. به نظر من، هم بـراي انجـام   

هم براي رسیدگی به کارهاي روزمره، زمان کافی در هر هفته وجـود دارد. تنهـا کافیسـت زمـان     
ساعت را بـراي   56عت در هفته را به کار روزانه، سا 40کنید. فرض کنید اگر  يزیر برنامهخود را 

سـاعت   62ساعت را براي غذا خوردن، دوش گرفتن و غیره اختصاص دهیـد، هنـوز    10خواب و 
 خود زمان دارید.   کار و  کسب رشد و توسعهبراي گذراندن در کنار خانواده و 

ا فـداي کـار دیگـر    داشته باشید، هر بار بایـد یـک کـار ر    به هم ریختهاما اگر یک برنامه 
، دیگر نباید انتظار یـک خـانواده بـا کیفیـت را     دیکن یمساعت در هفته کار  70یا  60کنید. اگر 

را در  هـا  آنداشته باشید. بنابراین، وقت گذاشتن براي خانواده را در برنامه کاري خود بنویسید و 
 اولویت قرار دهید. 
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 خانواده شما باید مطلع باشند 

خـود بـیش از معمـول     کار و  کسب يانداز راهاین کاملاً منطقی است که در روزهاي اولیه 
در جریان این کار شما هستند. مـثلاً، اگـر تصـمیم     تان خانوادهکار کنید، اما باید مطمئن شوید 

مشـخص   تان خانوادهساعت کار کنید، اهداف و تعهدات خود را براي  80ماه آینده  6دارید براي 
شما هماهنگ باشـد. او بایـد بدانـد     کار و  کسباگر متأهل هستید، قطعاً همسرتان باید با  کنید.
اگـر صـاحب فرزنـد    تمام شود. و  کار ی هماضافه کاري کنید و چه وقت دیخواه یم ییها وقتچه 

کـار خـود را    و  کسـب  دیخواه یمها توضیح دهید که چرا  اي مناسب به آن هستید، باید به شیوه
 چه معنی دارد. ها آنکنید و این براي   يزاندا راه

کنیـد؛ تـا از    يانـداز  راهخـود را   کـار  و  کسـب  دیخواسـت  یمهرگز فراموش نکنید که چرا 
شـما،   کار و  کسبساعات کار اداري فرار و وقت بیشتري را با خانواده خود سپري کنید. پس اگر 

به اندازه کافی در کنار خانواده باشید، در هـدف خـود از    دیتوان ینمتمام وقتتان را گرفته است و 
خود را به قیمت فـدا کـردن    اینترنتی کار و  کسب. بنابراین دیا خوردهشکست  کار و  کسبایجاد 

  روابط خانوادگی ایجاد نکنید. 
 

 :هاي عملی گام

  کنید.یک برنامه کاري واقع بینانه ایجاد 
  جدول زمانی با همسر خود صحبت کنید.در مورد برنامه کاري، اهداف و 
  زمـان اختصـاص    تـان  خـانواده و هر یک از اعضـاي   کاري خود، براي خودتاندر تقویم

  دهید.
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  : هر بار تنها در یک مسیر حرکت کنید6قانون شماره 
 

داشته باشد. مثلاً  کار و  کسبدر سرش تنها یک ایده کارآفرین  یکخیلی بعید است که 
وقـت و  بیست یا سی ایده مختلف تجاري دارم کـه اگـر    شاملخود من در کامپیوترم یک پوشه 

تصـمیم بگیریـد کـه زمـان و      دی ـخواه یم. وقتی کنمدنبال را  ها آن توانم یممنابع اجازه دهند، 
نـابع  مانرژي خود را به کدام ایـده اختصـاص دهیـد، حواسـتان خیلـی بایـد جمـع باشـد؛ زیـرا          

 دارید.   محدودي

روي یک ایده تجاري کار کنید که دوسـتتان فکرهـایی    دیخواه یماگر تنها به این خاطر 
با شما شریک شود، اصلاً دلیل مناسـبی نیسـت. بـه عبـارت دیگـر،       خواهد یمیا براي آن دارد و 

 ،خواهـد داد پـول زیـادي بـه شـما     اینکـه  و خاطر آسان بودن اجراي یک ایده به  تنهاشما نباید 
  . کار کنید آنتصمیم بگیرید روي 

و معتقدیـد بیشـترین   ر کنید که به آن بسیار علاقـه داریـد   کا يا دهیاشما تنها باید روي 
  شانس موفقیت را خواهد داشت.

 
 کنید يانداز راه کار و  کسبهر بار تنها یک 

ي چنـدین ایـده   کارآفرینان نوپا این است که به طـور همزمـان رو   یکی از اشتباهات رایج
،  (www.thenumagroup.com)به کارآفرینانی مانند راب والینـگ  ها آن. کنند یم فعالیتتجاري 

 کننـد  یم ـنگاه  (www.patflynn.me) و پت فلین (www.kalzumeus.com) پاتریک مک کنزي
قـوي   رزومـه . اگرچه من به شدت معتقدم که داشـتن یـک   شوندموفق  ها آن مانند خواهند یمو 

 دی ـتوان یم ـکـه  باشد، اما این بدان معنی نیسـت   رگذاریتأثبسیار در موفقیت  تواند یمکارآفرینی 
 . فعالیت کنید کار و  کسب روي چندهمزمان 

 هـا  آنسپس  .شود یمموفق کارآفرینان با یک ایده تجاري شروع  کسب و کارهايمعمولاً 
ایجـاد و موفـق    کـار  و  کسـب . بعد از اینکه کنند یمتمام تلاش و انرژي خود را صرف توسعه آن 

تا کارهاي روزمره آن را انجـام دهنـد و دیگـر لازم نباشـد      کنند یمشد، چندین نفر را استخدام 
که پروژه قبلـی   روند یمتنها زمانی سراغ ایده بزرگ بعدي  ها آنرسیدگی کنند.  ها آنشخصاً به 


